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L’attività commerciale in Giappone per le imprese italiane:  
aspetti strategici



COME FARE AFFARI
CON I GIAPPONESI 

CULTURA  E  CODICE 
BUSINESS

Perchè, anche le aziende  più grandi, sono in difficoltà?







Il mercato Giapponese









Case History
Vendere vino in Giappone





Documenti doganali





• Contratto di rete
• Fondi OCM
• Eventi
• Tasting e promozione sommelier
• Il Marketing ( le riviste di settore giapponesi)
• Il Co-branding in Giappone

Le fasi di entrata



Grazie per l’attenzione.


